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 フォーバルは

「For Social Value」を語源として、
「社会価値を創出する」という姿勢を表します。

商号 株式会社　フォーバル(FORVAL CORPORATION)

本社所
在地

〒150-0001 東京都渋谷区神宮前五丁目52番2号

青山オーバルビル14階

上場市場 東京証券取引所 スタンダード市場(証券コード
8275)

設立 1980年(昭和55年) 9月18日

資本金 41億5千万円（2025年3月期・第45期）

売上高
(連結)

726億2千9百万円（2025年3月期・第45期）

従業員
(連結)

2,424人（2025年3月末現在）

事業内容

情報通信コンサルティング
(IP総合システム、情報セキュリティ、Web構築など)
経営コンサルティング
(総合コンサル、海外進出、人材教育、事業継承など)

国内拠点 札幌 / 仙台 / 東京 / 横浜 / 名古屋 / 大阪 

京都 / 福岡 / 北九州 / 佐賀 / 鹿児島

カンボジア / ミャンマー / ベトナム / インドネシア / タイ海外拠点



コンサルティング伴奏支援 【営業戦略】

フォーバルは支援終了後も
自社で改善・実行を続けられる
営業体制づくりを行います！  

【MAツールの活用 × OODAを実施し、売上に繋がる基盤作りを行うこと】が重要！

※MAツール：マーケティングオートメーションツール、見込み顧客の獲得から育成、商談化までの一連のマーケティング活動を自動化・効率化するソフトウェアを指す。

具体的な営業戦略のステップ

毎月定期訪問（対面 /ZOOM）を行いながら、伴奏支援を行います。
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4回目

継続的に 
PDCAを回し 

活動継続

終了後 

「営業しても成果が出ない...」「新規顧客が増えない...」そんなお悩みを抱えている企業様へ  
 

企業1社1社の課題や状況に合わせた「攻め」と「守り」の  
1顧客1戦略でサポートいたします。  

出典：https://bizhint.jp/keyword/302255



実績 /プラン価格 【営業戦略】

営業戦略の実績

「あなただけ・わたしだけ・今だけ」というフォー
バル流エッセンスを取り入れ、

単なる会社紹介ではなく、
相手視点の課題提起型 DMへと改善しました。

採用戦略のプラン価格  参考

59,800円/月■ アイコンサポートサービス
（伴奏支援）

250,000円/月

１ 
250通送付→14件の反響  
　　　　　　　　　　　→3件成約

２
1,617通送付→13件の反響  
　　　　　　　　　　  →2件成約


